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Результаты:

За 2019 год было получено

1 976 заявок

с рекламной кампании

Увеличение рентабельности продаж квартир в 2,5 раза за счет грамотной маркетинговой упаковки.



Кроме того, благодаря автоматизации отдела продаж

мы добились большей конверсии отдела продаж - клиенты не “терялись”.



Мы смогли проанализировать источники трафика,

в том числе и наружную рекламу и рекламу на радио

и перераспределить бюджет так, чтобы получать

больше клиентов за те же деньги.

К е й с  № 8  -  К О М П Л Е К С Н О Е  П Р О Д В И Ж Е Н И Е  “ Б а р е н ц  Г р у п п ”
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Sravni.ru



Поиск Product Owners для 
компании



Sravni.ru

Клиент:

/68К е й с  № 9  -  К О М П Л Е К С Н О Е  П Р О Д В И Ж Е Н И Е  “ S r a v n i . r u ”

Задача:

Получить качественные заявки на 
конкурс на должность продакта в 
сравни.ру



Первый запуск кампаний
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Наше решение:
� Собрали целевую аудиторию в соцсетях 

по интересам, отраслям, должностям�
� Разработали УТП и креатив�
� Запустили рекламные кампании с 

оптимизацией на конверсии.�
� Запустили кампании на имеющуюся базу 

контактов продактов и LAL по ним.

К е й с  № 9  -  К О М П Л Е К С Н О Е  П Р О Д В И Ж Е Н И Е  “ S r a v n i . r u ”
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Результаты:
Получили

81 заявку

Снизили стоимость заявки на

48% 

К е й с  № 9  -  К О М П Л Е К С Н О Е  П Р О Д В И Ж Е Н И Е  “ S r a v n i . r u ”
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СОЗДАНИЕ ОТ ИДЕИ ДО  
300 000  ПИСЕМ СЕРВИСА ПО 

ОТПРАВКЕ ПИСЕМ В БУДУЩЕЕ 
“#ЧЕРЕЗГОДРФ” 

Мы реализовали все: от концепции до виральной 

стратегии в социальных сетях. Брендинг, нейминг, 

дизайн, лендинг и рекламные кампании -  все 

полностью сделали сами.
 

#ЧЕРЕЗГОДРФ

#ЧЕРЕЗГОДРФ

Кейс №10 - СОЗДАНИЕ ОТ ИДЕИ ДО 300 000 ПИСЕМ  
СЕРВИСА ПО ОТПРАВКЕ ПИСЕМ В БУДУЩЕЕ “#ЧЕРЕЗГОДРФ” 



Сами себе клиент.

Сделать счастливыми как можно больше 
русскоговорящих мечтателей.

- Некоммерческий проект; 
- Сжатые сроки реализации (одна 
неделя от идеи до запуска); 
- Важно получить виральность за 
счет репостов; 
- Огромное количество сервисов с 
таким же функционалом.

Клиент:

Особенности:

Задача: 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Кейс №10 - СОЗДАНИЕ ОТ ИДЕИ ДО 300 000 ПИСЕМ  
СЕРВИСА ПО ОТПРАВКЕ ПИСЕМ В БУДУЩЕЕ “#ЧЕРЕЗГОДРФ” 



Идея сервиса пришла нам холодным 
зимним вечером. Мы любим ставить 
большие цели и писать себе письма в 
будущее, чтобы потом открыть, прочесть и 
понять, насколько мы приближаемся к цели. 
Мы решили сделать этот сервис удобным 
для всех. Сначала им воспользовались 
наши друзья, потом друзья друзей.   

О нас стали публиковать новости СМИ - это 
привело еще больше людей, написавших 
письмо в будущее. Мы запустили 
небольшую рекламную кампанию в ВК и 
Instagram - от наплыва посетителей 2 раза 
падал сервер! К нам обращались бренды, 
чтобы купить проект, но мы оставили его 
себе - ведь это так здорово - дарить людям 
радость. Огромное количество людей 
воспользовалось сервисом в новый год, но 
письма отправляются до сих пор. 
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Инструменты:

Кейс №10 - СОЗДАНИЕ ОТ ИДЕИ ДО 300 000 ПИСЕМ  
СЕРВИСА ПО ОТПРАВКЕ ПИСЕМ В БУДУЩЕЕ “#ЧЕРЕЗГОДРФ” 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Результаты:

Главный показатель нашей работы - более 
300 000 отправленных писем.
 

Кроме  этого, мы получили более 50 
бесплатных публикаций в СМИ, еще 
столько же - в крупных пабликах. О нас 
сняли 2 сюжета на телевидении.  


И самое главное: мы сделали огромное 
количество людей счастливее в Новый Год  
и осчастливим в год, когда люди будут 
читать свои письма.  

Кейс №10 - СОЗДАНИЕ ОТ ИДЕИ ДО 300 000 ПИСЕМ  
СЕРВИСА ПО ОТПРАВКЕ ПИСЕМ В БУДУЩЕЕ “#ЧЕРЕЗГОДРФ” 



Выжмите из вашей 
рекламы максимум 

chili-marketing.ru +7 (812) 240-13-02


